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Streszczenie: Celem artykutu jest zbadanie wplywu stopniowej integracji europejskiej na ksztattowanie sie handlu cale-
go ugrupowania. Handel jest waznym czynnikiem kreujqcym wzrost gospodarczy i jest znaczqco uzalezniony od stopnia
liberalizacji stosunkow gospodarczych. W artykule przeanalizowano kolejne etapy integracji gospodarczej (obejmujqce
okres 1960-2007) oraz towarzyszqce im zmiany struktury i wolumenu handlu. Odrebnie zbadano wplyw integracji na
handel wewnetrzny i zewnetrzny Unii Europejskiej, wskazano na zmiany w handlu miedzy- i wewnqtrzgaleziowym oraz
zaprezentowano pozycje Unii Europejskiej jako partnera handlowego na rynku swiatowym.

Wstep

Integracja regionalna jest efektem procesow globalizacyjnych zachodzacych szczegolnie intensywnie w ostatnim
potwieczu, cho¢ podobne dzialania integracyjne byly podejmowane juz w starozytnosci. W ramach Imperium
Rzymskiego wprowadzono jeden jezyk (tacing), wspdlna monetg, jedna religig, stworzono infrastrukture trans-
portowa wspierajaca handel w obrebie Morza Srodziemnego [Szpak 2007, s. 469]. W éredniowieczu handel
migdzyregionalny ksztaltowat si¢ pod wplywem rozwoju miast, jednak az do XVIII w. byl znacznie ograniczony
poprzez istniejace optaty (nie tyle na granicach panstwowych, co przy mostach czy bramach miejskich), ow-
czesne mozliwosci transportowe (zwierzgta juczne, transport wodny), polityke samowystarczalnos$ci oraz przez
panujacy system feudalny, ograniczajacy mobilno$¢ sity roboczej [Molle 2000, s. 29-30]. Juz w $redniowieczu
wystepowaly kontakty miedzykontynentalne pomigdzy Europa, Azja i Afryka Pétnocna. Rewolucja Francuska
przystuzyla si¢ poglebieniu integracji na szczeblu krajowym poprzez zniesienie ograniczen handlowych, przy
jednoczesnym wzmozeniu instrumentow protekcyjnych w stosunku do innych krajow. W czasach napoleonskich
taka polityka prowadzona byta przez wigkszos¢ krajow europejskich rownolegle z tzw. systemem kontynental-
nym, dyskryminujacym produkty z Wielkiej Brytanii. Po upadku Napoleona towary brytyjskie naptyngty na kon-
tynent europejski, eliminujac z rynku rodzimych producentéw, a tym samym ksztattujac negatywny obraz skut-
kow integracji migdzynarodowej [Molle 2000, s. 31]. Nic dziwnego, Ze najwczesniejsze opracowania naukowe
promujace liberalizacj¢ handlu powstaty w Wielkiej Brytanii (Smith, Ricardo, Mill). W czasach nowozytnych
globalne tendencje przejawialy sig ekspansja kolonialna.

Okres wojenny i migdzywojenny wyzwalal zachowania autarkiczne — gospodarki dazyly do samowystar-
czalnosci, a przemyst ukierunkowany byl gtownie na cele militarne, co prowadzito do znaczacych strat ekono-
micznych [Molle 2000, s. 42]. Kryzys lat 30. XX w. spotggowat jeszcze dziatania protekcjonistyczne, przeja-
wiajace si¢ gtownie podniesieniem taryf celnych.

Od roku 1870 wyrdznia si¢ trzy fale globalizacji [Szpak 2007, s. 470]:

1. lata 1870—1913 — masowa migracja z Europy do Nowego Swiata, postep techniczny, upowszechnienie sig
systemu waluty zlotej,

2. lata 1950-1973 — ,,ztoty okres gospodarki s$wiatowej” — srednioroczny wzrost PKB wynosit 2,93%, z czego
w Europie Zachodniej 4,08%; liberalizacja wymiany handlowej, integracja regionalna w Europie, wzrost
bezposrednich inwestycji zagranicznych (BIZ) w Europie,

3. potowa lat 80. XX w. i poczatek XXI w. — intensyfikacja regionalizacji, liberalizacji handlu, przeptywu kapitatu.
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Doswiadczenia Il wojny §wiatowej zdecydowanie uswiadomity Europie, iz ruchy nacjonalistyczne stano-
wig najwigksze zagrozenie dla catego kontynentu. Dlatego tez gwarancji pokoju zaczgto upatrywac w idei in-
tegracji gospodarczej krajow ,,wysokiego ryzyka politycznego”. Integracja europejska zapoczatkowata proces
integracji na §wiecie (rys. 1).
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Rys. 1. Ugrupowania integracyjne wedlug dat powstania

Zrodto: Opracowanie wlasne

Obecnie niemal wszystkie kraje na swiecie naleza do co najmniej jednego ugrupowania integracyjnego.
Ugrupowania te rdznia si¢ migdzy soba ilosciowo, jakosciowo i strukturalnie. Z 233 regionalnych porozumien
handlowych notyfikowanych w 2009 r. w WTO 141 (62%) to strefy wolnego handlu (z czego 64% bilateralne,
a 36% multilateralne), 60 to unie ekonomiczne, a dalsze 19 to unie celne [Kisiel-Lowczyc 2006, s. 225-226;
Regional...]. Ugrupowania integracyjne wspotpracuja takze miedzy soba (jak na przyktad UE-MERCOSUR
czy CER-AFTA). Jednoczes$nie ro$nie znaczenie organizacji miedzynarodowych, jak WTO czy OECD, regu-
lujacych wzajemne stosunki handlowe.

Sposrod wszystkich ugrupowan regionalnych Unia Europejska cechuje si¢ najwyzszym poziomem zaawan-
sowania procesOw integracyjnych. Poniewaz jest jednocze$nie nowa, dotad niespotykang na taka skal¢ kon-
strukcja gospodarcza, dostarcza ekonomistom szeregu kompleksowych danych do badan empirycznych wyko-
rzystywanych w pracach nad teoria integracji regionalnych. Przedmiotem niniejszego opracowania jest wplyw
stopniowej integracji europejskiej na ksztattowanie si¢ handlu catego ugrupowania. Handel jest jednym z glow-
nych czynnikow kreujacych wzrost gospodarczy, ktory to stanowi najwazniejszy cel ekonomiczny porozumien
regionalnych. Z drugiej strony rozwoj handlu jest znaczaco uzalezniony od stopnia liberalizacji stosunkow
gospodarczych, a formy porozumien integracyjnych moga wywiera¢ zarowno pozytywne, jak i negatywne
skutki na cate otoczenie migdzynarodowe.

W opracowaniu przeanalizowane zostang kolejne etapy integracji gospodarczej (w okresie 1960-2007)
oraz towarzyszace im zmiany struktury i wolumenu handlu.

1. Ekonomiczne efekty integracji regionalnej

Integracja gospodarcza moze by¢ rozumiana jako stan rzeczy lub jako proces. Integracja jako stan rzeczy
oznacza ,,.brak wystgpowania réznych przejawoéw dyskryminacji migdzy gospodarkami narodowymi réznych
panstw” [Balassa 1961, s. 15], natomiast w drugim znaczeniu integracja definiowana jest jako [Maka¢ 2001a,
s. 9]: ,,proces szerokich przeobrazen i dostosowan w strukturze ekonomicznej integrujacych si¢ krajow, za-
chodzacy zarowno wewnatrz kazdego z nich, jak i pomigdzy nimi, scalajacy te elementy i ksztattujacy migdzy
nimi — na podstawie wzajemnych przystosowan — trwate, strukturalne powiazania oraz jednolita, tzn. we-
wngtrznie komplementarng i spojna, nowa strukturg¢ gospodarcza catego obszaru”.

Integracja regionalna stata si¢ efektem permanentnej ewolucji gospodarki $wiatowej, powodowanej gtow-
nie postgpem technicznym, ktory poprzez innowacyjne rozwiazania w dziedzinie transportowej i informacyjne;j
przyczynit si¢ do ,,zmniejszenia” odlegtosci geograficznej we wspotpracy gospodarczej. Zaawansowana libe-
ralizacja przeplywow kapitalowych zaowocowata wzrostem liczby przedsigbiorstw transnarodowych, wielkich
korporacji nieidentyfikujacych si¢ z zadna nacja, a kraje zostaly zmuszone do rywalizacji o wzglgdy inwestorow.

Dziatania w kierunku integracji migdzynarodowej maja na celu zwigkszenie atrakcyjnosci inwestycyjne;j
gospodarek poprzez utatwienie dostepu do nowych rynkdéw zbytu, czynnikéw produkcji, technologii, ale takze
stuza zwigkszeniu bezpieczenstwa zewngtrznego lub pozyskaniu wigkszej sity negocjacyjnej na arenie mig-
dzynarodowej [Makac¢ 2001b, s. 30-33].

Za ekonomiczne efekty integracji regionalnej uznaje si¢ [Budnikowski 2006, s. 260; Begg et al. 2003, s. 440;
Rising...,s. 5; The LIME..., s. 1]:
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* korzysci skali — integracja sktania przedsigbiorstwa do koncentracji (poprzez fuzje i przejgcia), produko-
wania na coraz wigksza skalg (ze wzgledu na rozszerzony rynek), a w konsekwencji obnizania kosztow
jednostkowych,

* lepsza alokacje zasobow — dzigki likwidacji barier handlowych czynniki wytworcze sa przenoszone i wy-
korzystywane tam, gdzie osiagaja najwyzsze stopy zwrotu [Nowak 2006, s. 184]. W efekcie wzrasta spe-
cjalizacja wewnatrzgal¢ziowa i migdzygateziowa,
wzrost efektywnosci poprzez nasilenie si¢ konkurencji — import dobr substytucyjnych zmusza krajowych
monopolistéw lub oligopolistéw do bardziej konkurencyjnych zachowan, m.in. do obniZenia cen towardw
i ustug, jak tez zwigkszenia aktywnosci gospodarczej w zakresie innowacyjnosci oraz produktywnosci. Z dru-
giej strony wzrasta takze popyt konsumpcyjny gospodarstw domowych ze wzgledu na wigksza roznorodnos¢
produktow na rynku oraz atrakcyjniejsze ceny,
transfer wiedzy i technologii — poprzez naptyw bezposrednich inwestycji zagranicznych przekazywana jest
technologia oraz wiedza menedzerska krajom goszczacym pomimo braku ich uczestnictwa kompetencyj-
nego czy finansowego w pracach nad ich powstaniem,
pehiejsze wyeksploatowanie korzys$ci komparatywnych — zgodnie z klasyczna teoria, dopoki kraje beda
wykazywac roznice w zakresie specjalizacji branzowej lub wydobycia surowcow, beda takze otrzymywacé
wzajemne korzysci z handlu, a usunigcie barier handlowych moze tylko przyczyni¢ si¢ do petniejszego
wyeksploatowania korzysci komparatywnych,
zwigkszenie poziomu inwestycji — naptywajacy kapitat zagraniczny pozwala na poziom inwestycji prze-
kraczajacy krajowe oszczednosci,
» zmuszenie rzadow do prowadzenia poprawniejszej polityki makroekonomicznej i wydawania lepszych
regulacji krajowych — ze wzgledu na zagrozenie mozliwoscia odptywu obcego kapitatu, jak tez ze wzgledu
na kontrolg sprawowana przez niezalezne instytucje wspdlnotowe,
popraweg perspektyw wzrostu gospodarczego i zatrudnienia — inwestycje za granica 1 import zmuszaja go-
spodarke do utrzymywania odpowiedniego poziomu konkurencyjnosci, co tez pozytywnie wptywa na kra-
jowe zatrudnienie. Inwestycje krajowe i eksport zwigkszaja wzrost gospodarczy i kreuja miejsca pracy.
Sposrod negatywnych skutkow integracji dla krajow rozwinigtych nalezy wymieni¢ mozliwos¢ wzrostu
bezrobocia i redukcji ptac, co dzieje si¢ na skutek importu towarow i ustug z krajow o kosztowej przewadze
komparatywnej. Wowczas konieczno$¢ optymalizacji dziatalnosci zmusza przedsigbiorstwa do zmniejszenia
lub likwidacji aktywnosci w obszarach relatywnie niekonkurencyjnych. Wraz ze wzrostem specjalizacji nastg-
puje przesunigcie kompetencji z dziedzin likwidowanych na nowe, zwiazane bardziej z zarzadzaniem i koor-
dynacja miedzynarodowej dziatalnosci przedsigbiorstw. Pojawiaja si¢ wigc nowe miejsca pracy w zakresie soft
skills, natomiast czg$¢ pracownikow z likwidowanych obszarow dziatalno$ci (w danych sektorach i regionach)
moze bezpowrotnie straci¢ pracg.

W krajach stabo rozwinigtych, o kosztowej przewadze komparatywnej efekty integracji sa odwrotne — zauwa-
7a si¢ pozytywny wplyw na zatrudnienie i ptace, naptyw bezposrednich inwestycji i wzrost PKB. W perspek-
tywie globalnej nastgpuje wigc stopniowe wyrdéwnywanie si¢ poziomu dobrobytu spotecznego. Badania empi-
ryczne zasadniczo dowodza, ze globalizacja jest powiazana z wyzszym wzrostem gospodarczym [Rising..., s. 9].
Pozytywny wptyw ma zatrudnianie imigrantow, ktdrzy najczesciej wykonuja prace, ktorej nie chea przyjmowac
obywatele kraju goszczacego, sa bardziej elastyczni i tatwiej si¢ dostosowuja do warunkéw ekonomicznych, co
ulatwia przedsigbiorstwom dopasowanie si¢ do regionalnych réznic czy szokéw ekonomicznych.

L]

L]

2. Europejska integracja gospodarcza

Na rozw¢j idei integracyjnych w Europie duzy wplyw miata sytuacja powojenna w gospodarce swiatowe;.
Stany Zjednoczone przyjety pozycje lidera gospodarczo-politycznego, wraz z pomoca finansowa, ktorg prze-
kazaty Europie, zaszczepily idee demokracji i liberalizmu handlowego [Mucha-Leszko 2005, s. 47, Rozwdj
powiqzan...]. Pierwsza organizacja, ktoéra zmobilizowata panstwa europejskie do wspolpracy, byta OEEC (Orga-
nization of the European Economic Cooperation), powstata w 1948 r. w celu rozdzielenia §rodkow przyznanych
w ramach planu Marshalla [Szpak 2007, s. 357]. W sklad tej organizacji weszly: Austria, Belgia, Dania, Francja,
Grecja, Hiszpania, Holandia, Islandia, Luksemburg, NRF, Norwegia, Portugalia, Szwajcaria, Szwecja, Turcja,
Wtochy i Wielka Brytania. Takze powstanie Migdzynarodowego Funduszu Walutowego w 1947 r., Banku Swia-
towego w 1945 r. i GATT (General Agreement on Tariffs and Trade) w 1947 r. miato niekwestionowany wptyw
na rozwdj polityki gospodarczej w Europie.
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Pierwszym ugrupowaniem integracyjnym w Europie byta Unia Celna Beneluksu, ktéra powstata juz
w 1944 1. (ale rozpoczela funkcjonowanie dopiero cztery lata pdzniej), obejmujaca Belgig, Holandig i Luk-
semburg. W 1958 1. kraje te utworzytly Uni¢ Ekonomiczna Beneluksu integrujaca ich polityki ekonomiczne.
W roku 1951 na podstawie planu Schumana ustanowiono Europejska Wspolnote Wegla i Stali (EWWiS),
ktora tworzyto szes¢ krajow europejskich: Beneluks, Francja, RFN i Wtochy. Gloéwnym celem tego przed-
sigwzigcia bylo gospodarcze powiazanie krajow, ktore przyczynity si¢ do wybuchu wojny, czyli tym samym
zapewnienie w przyszlosci pokoju w Europie. W 1957 r. w Rzymie za inicjatywa krajow Beneluksu cztonko-
wie EWWiS podpisali dwa traktaty ustanawiajace Europejska Wspolnotg Energii Atomowej (Euratom) i Euro-
pejska Wspolnote Gospodarcza (EWG). Traktaty rzymskie weszlty w zycie w 1958 r. i staly si¢ fundamentem
dalszej integracji europejskiej. Sukces gospodarczy pierwszych przedsiewzig¢ sktonit kraje europejskie do
wyznaczenia dalekosi¢znych i ambitnych celow utworzenia Stanéw Zjednoczonych Europy, co przejawito sig
w 1967 1. scaleniem trzech wspolnot (EWWiS, Euratom i EWG) w jedna Wspdlnote Europejska (European
Communities). W kolejnych latach do WE przystapity: w 1973 r. Wielka Brytania, Dania i Irlandia, w 1981 r.
Grecja, w 1986 r. Hiszpania i Portugalia. W 1992 r. na mocy traktatu z Maastricht liczaca 12 cztonkéw Wspo6l-
nota Europejska przeksztalcita si¢ w Uni¢ Europejska (UE), stawiajac sobie kolejne cele ujednolicenia rynku
europejskiego, m.in. poprzez wprowadzenie wspolnej waluty — euro. W 1995 r. do UE dotaczyly Austria,
Finlandia i Szwecja, a w roku 2004 nastapito najwigksze, historyczne poszerzenie UE o 10 krajow: Cypr,
Malte, Czechy, Wegry, Stowenig, Stowacjg, Polske, Litwe, Lotwe, Estonig, a w 2007 r. o Butgari¢ i Rumunig.
Integracja walutowa nastapita zgodnie z planem w 1999 r., ale do Europejskiej Unii Gospodarczej 1 Walutowej
(UGW) przystapito poczatkowo tylko 11 krajow. W 2001 r. do UGW dotaczyta takze Grecja, w 2007 r. Stowe-
nia, rok pozniej Malta i Cypr, a w 2009 r. Stowacja. Obecnie Unia Europejska liczy 27, a UGW 16 cztonkow.
Proces rozszerzenia Unii Europejskiej przedstawia ponizsza tab. 1.

Tab. 1. Zasigg geograficzny Unii Europejskiej — ewolucja

Rok Kraje czlonkowskie Powierzchnia | Liczba ludnoSci
ogolem ogolem
1958 Belgia, Niemcy, Francja, Wiochy 1277 202 444 260
Luksemburg, Holandia
1973 Dania, Irlandia, Wielka Brytania 1635 273 000 582
1981 Grecja 1767 287942 169
1986 Hiszpania, Portugalia 2 364 338292 062
1995 Austria, Finlandia, Szwecja 3202 371 446 254
2004 Cypr, Czechy, Estonia, Litwa, Lotwa, Malta, 3941 459 244 201
Polska, Stowacja, Stowenia, Wegry
2007 Butgaria, Rumunia 4290 495 090 294

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie danych World Bank i Eurostat

Integracja europejska nie przebiegata bezproblemowo. Pomimo szczytnych celow ugrupowanie to sktada
si¢ z niezaleznych krajow, ktore dzieli poziom rozwoju gospodarczego, a takze jezyk, historia, kultura i men-
talnos¢. Nielatwo jest znalez¢ porozumienie w ksztaltowaniu wspolnych celow dla tak zréznicowanego obsza-
ru gospodarczego. Przyktadem tego jest fiasko konstytucji europejskiej. Pomimo wielu istniejacych obecnie
ugrupowan integracyjnych i 50-letnich doswiadczen integracji europejskiej nie mozna si¢ oprze¢ wrazeniu, ze
cztonkowie UE nie sa do konca przekonani o pozytywnych skutkach poglebiania integracji, czego przyktadem
sa Wielka Brytania, Szwecja i Dania, ktore do dzisiaj nie zdecydowaly sig na przyjecie wspolnej waluty. Nie-
wiadoma jest, jak strefa euro poradzi sobie z pojawiajacymi si¢ kryzysami gospodarczymi, mogacymi wpty-
wac na gospodarki krajow cztonkowskich w postaci szokéw asymetrycznych. Ostrozno$¢ tych krajow sktania
ekonomistow do poszukiwania odpowiedzi na pytanie, czy integracja gospodarcza faktycznie przektada si¢ na
korzysci dla krajow cztonkowskich oraz czy z drugiej strony moze powodowaé zagrozenia wynikajace z wyso-
kiego stopnia powiazan gospodarczych.
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3. Handel Unii Europejskiej

Unia Europejska zgodnie z zatozeniami traktatow rzymskich przyjeta forme unii celnej, prowadzi tym samym
polityke protekcyjna wzglgdem krajow trzecich. Jednoczes$nie przez ponad 50-letni okres poglebiania liberali-
zacji wewnatrzunijnej zdotata osiagna¢ poziom najbardziej zaawansowanej integracji w skali $wiatowej: unig
gospodarcza 1 walutowa.

Zniesienie barier gospodarczych i prawnych w przeptywie towarow, ludzi i kapitatu w granicach Unii
Europejskiej jest filarem traktatu z Maastricht. Celem integracji jest dazenie do zapewnienia wewnatrz UE
takich warunkow, ktore wystepuja w granicach jednego kraju. Mimo ze handel opiera si¢ glownie na wymianie
towarow 1 ushug, to jednak dwie pozostate ,,wolnosci gospodarcze” maja nickwestionowany wptyw na jego
ksztaltowanie sig¢, ze wzgledu na optymalizacj¢ alokacji tych czynnikow.

Z punktu widzenia handlu istotne jest, w jakich etapach nastgpowaly kolejne redukcje barier w wymianie go-
spodarczej. W przypadku Unii Europejskiej przedstawiato sig to nastgpujaco [Budnikowski 2003, s. 253; ABC...]:
1959 — poczatek obnizania cet wewnatrz EWG (tworzenie strefy wolnego handlu),

1961 — zniesienie ograniczen ilosciowych w handlu pomigdzy krajami cztonkowskimi i pierwsze czg$ciowe
ujednolicenie cet zewngtrznych EWG,

1968 — zakonczenie procesu eliminacji cet w obrocie wewngtrznym,

1970 — wspodlna zewngtrzna polityka handlowa,

1990 — liberalizacja przeptywu kapitalu (przygotowanie do realizacji unii gospodarczej i walutowej); zjedno-
czenie Niemiec i powigkszenie WE o byta NRD,

1992 — zakonczenie budowy rynku wewngtrznego,

1994 — utworzenie Europejskiego Obszaru Gospodarczego,

1999 — ustanowienie Unii Gospodarczej i Walutowe;j.

Obroty handlowe UE systematycznie rosna, co prezentuje rys. 2. Dane obejmuja okres od utworzenia unii
celnej do ostatniego poszerzenia UE.
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Rys. 2. Warto$¢ i dynamika handlu UE w latach 1971-2007

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych World Bank

Lata 70. to okres spadku stopnia intensywno$ci wymiany handlowej spowodowany kryzysem naftowym,
rozpadem systemu z Bretton Woods oraz stagflacja, co w konsekwencji nasilito dziatania protekcjonistyczne
[Bossak, Bienkowski 2004, s. 178]. Niekorzystna koniunktura gospodarcza nie sprzyjata realizacji idei in-
tegracyjnych, co znalazto swdj wyraz w niepowodzeniu Planu Wernera z 1969 r. zakltadajacego utworzenie
unii monetarnej do 1980 r. [Report...] Do tematu dalszej integracji powroécono dopiero po dziewigciu la-
tach. Najwickszy przyrost obrotéw handlowych nastapit w latach 19781980, osiagajac ponad 20-procentowy
wzrost warto$ci handlu w stosunku do roku poprzedniego (w roku 1979 byto to 27%), nastepnie w latach
19861987 1 w 1990 r. rowniez ponad 20-procentowy wzrost (rozszerzenie UE o Hiszpani¢ i Portugalig).
Spadek dynamiki wzrostu UE-15 w latach 90. spowodowany byl gtownie zjednoczeniem Niemiec, jak tez
zmianami gospodarczymi, ktore kraje UE-15 musialy przedsigbra¢ w celu realizacji traktatu z Maastricht
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[Bossak, Bienkowski 2004, s. 179]. Po rozszerzeniu o Austrig, Szwecj¢ 1 Finlandig w 1995 r. nastapit rekordo-
wy, 32-procentowy wzrost — jest to rowniez okres po zakonczeniu tworzenia jednolitego rynku wewngtrznego.
Wazrost w latach 2003-2004 o 20-30% mozna wiazaé z rozszerzeniem UE na Europe Srodkowo-Wschodnia.
Po roku 2005 roczny przyrost handlu ksztattowat si¢ na poziomie 10-13%.

Z uwagi na rozne efekty handlowe wynikajace z przyjetej przez UE jednocze$nie protekcjonistycznej (dla
krajow spoza Unii) i liberalnej (dla krajow cztonkowskich) formy porozumienia regionalnego, analiza ksztat-
towania si¢ handlu UE zostanie przeprowadzona w dwoch etapach:

1. analiza handlu wewnatrzunijnego — jako efektu pogtebiania integracji,
2. analiza handlu zewngtrznego — jako skutku unii celne;j.

4. Handel wewnatrzunijny

Kluczowe znaczenie dla handlu wewnetrznego mialy zapisy prawne traktatu ustanawiajacego Wspolnote Eu-
ropejska mowiace o ,,zniesieniu migdzy panstwami cztonkowskimi przeszkdéd w swobodnym przeptywie to-
warow, osob, ustug i kapitatu” oraz zapisy Jednolitego Aktu Europejskiego definiujace rynek wewnatrzunijny
jako ,,obszar bez granic wewnetrznych” [Marszatek 2004, s. 169]. Proces integracji rynku obejmowat [Mar-
szalek 2004, s. 169]:

* ustanowienie unii celnej,

* harmonizacj¢ przepisow prawnych dotyczacych ksztattowania i funkcjonowania wspdlnego rynku,

» wspolna polityke handlowa, konkurencji i rolna.

Szczegolowe regulacje w sprawie budowy rynku wewnetrznego znalazly si¢ w Biatej Ksiedze, przyjetej
przez Wspdlnote w 1985 r., w ktorej zaleca si¢ likwidacje¢ barier handlowych (fizycznych, technicznych, fiskal-
nych i w dostgpie do zamdwien publicznych), ktore nie zostaly pokonane samym ustanowieniem unii celne;j.
Za date zakonczenia budowy rynku wewnetrznego uznaje si¢ 31 grudnia 1992 r., pomimo ze faktycznie proces
ten trwa nadal, ze wzgledu na ciagle zmiany zachodzace zarowno w samej Unii, jak i w gospodarce §wiatowe;.

Handel wewnetrzny stanowi gtowna cz¢$¢ handlu UE, co potwierdza pozytywne oddziatywanie integracji
na wzrost obrotow handlowych pomigdzy krajami cztonkowskimi (tab. 2 prezentuje dane dotyczace handlu
wewnetrznego i zewngtrznego UE, jak tez poziomu PKB w wybranych latach procesu integracji). W latach
1958-1972 handel pomigdzy szescioma pierwszymi krajami cztonkowskimi wzrdst 9-krotnie, podczas gdy
obroty handlowe z reszta §wiata trzykrotnie [Molle 2000, s. 121]. Kraje cztonkowskie zaczely wystgpowac na
arenie migdzynarodowej jako jeden podmiot. Pierwsze pozytywne tego skutki mialy miejsce podczas rundy
Kennedy’ego (1964—-1967), kiedy szes¢ krajow EWG oparto sig sile negocjacyjnej USA w kwestii obnizenia
stawek celnych [Mucha-Leszko 2005a, s. 48]. W 1970 r., po utworzeniu unii celnej, wymiana wewngtrzna
wzrosta, przy jednoczesnym spadku eksportu do krajow trzecich. Import z krajow spoza EU-15 wzrost z 7,8%
do 7,9% — nieznacznie w poréwnaniu do importu wewngtrznego z 7,9% do 10,1%. W latach 1972-1978 po
pierwszym rozszerzeniu UE obroty handlowe znaczaco si¢ zintensyfikowaty z nowymi krajami cztonkow-
skimi: Wielka Brytania, Danig i Irlandia, cho¢ w tym czasie zanotowano jeszcze wigkszy przyrost obrotow
handlowych z krajami trzecimi [Molle 2000, s. 121].

Tab. 2. Handel UE-15 w wybranych latach

1960 1970 1975 1986 1992 2000

Eksport wewngetrzny (% PKB EU-15) 6,3 9,9 11,3 13,4 13,7 19,5
Import wewngtrzny (% PKB EU-15) 7,9 10,1 11,5 13,8 14,0 18,4
Eksport zewnetrzny (% PKB EU-15) 8,4 6,8 8,4 8,3 6,5 9,7
Import zewngtrzny (% PKB EU-15) 7,8 7,9 9.4 8,3 7,1 11,0

PKB EU-15 (mld EUR ceny biezace) 308 751 1394 3933 6032 8572
Roczna zmiana PKB (w %) 8,9 11,7 13,9 8,1 5,4 5,1

Zrodio: [European... 2001, s. 309, European... 2004, s. 422-427, 488—499]
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Przez niemal caty okres tworzenia UE wymiana zewngtrzna nie przekroczyta 10% PKB. Nastapito to do-
piero w roku 2000 w przypadku importu, a w 2005 w przypadku eksportu. W latach 1999-2007 obroty we-
whnatrzunijne wzrosty o ok. 1100 mld euro, czyli o 77%, przy czym szczegdlnie intensywny przyrost obrotow
handlowych nastapit po 2004 r., czyli po rozszerzeniu UE o Europe Srodkowo-Wschodnia (ksztaltowanie sig
obrotéw handlowych UE-25 przedstawia rys. 3).

W latach 1960—-1970 PKB analizowanej pigtnastki wzrdst o ponad 140%. Kolejne rozszerzenia UE znacza-
co zwigkszaty PKB Unii, osiagajac po 40 latach — po utworzeniu jednolitego rynku wewngtrznego i wprowa-
dzeniu unii walutowej — ponad 27-krotnos¢ stanu z 1960 r. Wymiana wewnatrzunijna zwigkszata si¢ wraz ze
wzrostem PKB, co oznacza po stronie eksportu wewngtrznego wzrost z 19,4 mld euro w 1960 r. do 1671 mld
euro w 2000 r., a po stronie importu wzrost z 24 mld euro w 1960 r. do 1577 mld euro w 2000 r.

2500,00
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—
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;-* =l
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1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
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Rys. 3. Handel UE-25 w latach 1999-2006 w mld euro
Zrédto: Opracowanie whasne na podstawie danych [European... 2004, s. 488-499]

Po rozszerzeniu UE o 10 krajow obroty wewnatrz nowo powstatej Unii znaczaco wzrosty — eksport
z 1500 mld euro w 1999 r. do 2300 mld euro w 2006 r., a import odpowiednio z 1440 mld euro do 2200 mld euro.
Handel zewngtrzny UE-25 oscylowatl — podobnie jak w przypadku UE-15 — wokot 10% PKB, z przewaga importu
nad eksportem.

Interesujaco przedstawial si¢ rozwoj struktury geograficznej handlu. W 1955 r. pierwsze sze$¢ krajow
cztonkowskich nie prowadzilo ze soba $cistej wymiany handlowej. Europa podzielona byta na glowne grupy
partnerow handlowych [Molle 2000, s. 125]:

* kraje skandynawskie z Wielka Brytania,
* Beneluks z Francja i Szwajcaria,
* Niemcy z Turcja i Austria.

Po kolejnych rozszerzeniach mozna byto zaobserwowac stopniowa intensyfikacje stosunkéw gospodar-
czych pomigdzy krajami cztonkowskimi. Nie byto to wigc samoczynnym procesem, ktory nastapitby rownie
szybko bez dziatan integracyjnych.

5. Handel zewne¢trzny

Jak juz wspomniano, handel Unii Europejskiej z krajami trzecimi podlega zasadom unii celnej, czyli stosowa-
ne sg wspolnotowe zewnetrzne taryfy celne. Integracja krajow w formie unii celnej wiaze si¢ z waznymi efek-
tami dla handlu: kreacji handlu, przesunigcia handlu i ekspansji handlu [Bokajto, Dziubka 2004, s. 407—410].

Efekt kreacji handlu nastgpuje na skutek redukcji barier celnych, co pozwala na nieograniczony przeptyw
towaréw miedzy krajami. Dzigki temu towary tansze i bardziej konkurencyjne pochodzace z krajéw czton-
kowskich zastgpuja towary drozsze. W konsekwencji nastgpuje eliminacja nieefektywnej produkcji z rynku,
obnizenie cen produktow i wzrost konkurencyjnosci przedsigbiorstw. Wzrost dochodow realnych konsumen-
tow przyczynia si¢ do zwigkszenia popytu skierowanego réwniez na dobra importowane, co stymuluje takze
handel w skali migdzynarodowej. Dlatego tez uznaje sig, iz efekt kreacji wywiera pozytywny wplyw na handel
zardwno wewnatrzunijny, jak tez migdzynarodowy.
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Efekt przesunigcia handlu wiaze si¢ ze skutkami nalozenia zewngtrznych taryf celnych, co powoduje dys-
kryminacj¢ towaréw importowanych spoza Unii, pomimo iz moga by¢ produkowane bardziej efektywnie.
Tym samym zostaja one zastapione drozszymi dobrami z krajéw cztonkowskich. Odwrotnie jak w przypadku
efektu kreacji handlu — nastgpuje wzrost cen produktow, obnizenie dochodéw realnych konsumentow i ograni-
czenie importu z krajow trzecich. Producenci unijni nie sa mobilizowani do wzrostu efektywnosci alokacyjne;j
i tym samym konkurencyjnos$ci, gdyz ich towary sa chronione przed tanszym importem. Przesunigcie handlu
moze mie¢ pozytywne skutki, gdy do unii celnej dotacza kraje o efektywniejszej produkcji.

Efekt ekspansji handlu — jest to skutek likwidacji barier handlowych, czyli obnizenia kosztow dla przedsig-
biorstw, a w konsekwencji takze cen produktéw. Stymuluje wzrost popytu i tym samym pozytywnie oddziatluje
na obroty gospodarcze krajow cztonkowskich.

Unig celnag mozna oceni¢ pozytywnie, gdy efekt kreacji handlu przewyzsza efekt przesunigcia handlu.

Tworzenie unii celnej zakonczono 1 lipca 1968 r. Dzigki takiej polityce starano si¢ wesprze¢ rozwoj pro-
dukcji krajowej. Chgé uczestnictwa w wymianie migdzynarodowej zmusita jednak Wspolnote Europejska do
rozszerzenia zakresu przedmiotowego polityki gospodarczej o kwestie handlu ustugami i handlowe aspekty
praw wiasnosci intelektualnej oraz do stopniowej redukcji stawek celnych. Najwyzsze stawki celne UE nakta-
da na produkty rolne, szczegdlnie w przypadku importu migsa, produktow mleczarskich, zbozowych, owocow
i warzyw (od 0 do 470,8%), a wzglednie niskie cta (od 0 do 36,6%) nakladane sa na produkty przemystowe,
stanowiace notabene 90% warto$ci catego importu [Marszatek 2004, s. 195]. Ponadto Wspoélnota zastrzega
sobie mozliwo$¢ zastosowania w szczegdlnych przypadkach prawa do ochrony przed nadmiernym importem,
dumpingiem oraz subwencjonowaniem eksportu z krajow trzecich [Marszatek 2004, s. 196].

W przypadku eksportu UE zasadniczo nie stosuje zadnych srodkow ograniczajacych. Przewidziane sa wy-
jatkowe sytuacje, zwiazane z bezpieczenstwem wewngtrznym, w ktorych moze zosta¢ wprowadzony zakaz
wywozu okreslonych towarow. Takie specjalne embargo stosowata Unia na wywdz broni, amunicji i sprzgtu
wojskowego do Afganistanu, Angoli, Birmy, Etiopii i Erytrei, Iraku, Libii, Sierra Leone i Sudanu [Marszatek
2004, s. 202] Ograniczeniem wywozu w postaci licencjonowania objgte sa takze dobra kultury. Sposréd $rod-
kéw wspierajacych eksport UE stosuje subsydia eksportowe (w przypadku produktéw rolnych) oraz przeciw-
dziata barierom w handlu stosowanym przez kraje trzecie. Tab. 3 przedstawia struktur¢ handlu zewngtrznego
UE w podziale na gléwnych partnerow.

Tab. 3. Handel zewngtrzny UE (jako % catkowitego eksportu/importu)
w podziale na partneréw handlowych w wybranych latach

Partnerzy handlowi UE-12 UE-15
1960 1970 1980 1990 1990 1995

Imp | Eks | Imp | Eks | Imp | Eks | Imp | Eks | Imp | Eks | Imp | Eks
Kraje uprzemystowione 51 51 54 | 58 | 46 | 50 | 60 | 60 | 58 | 54 | 52 | 49
EFTA 15122 | 16 | 25| 17| 26 | 25| 27| 16 | 16 | 14 | 13
USA 20 | 14 | 22 | 17| 17| 13 | 18 | 18 | 23 | 22 | 21 | 21
Japonia 1 1 3 3 10 51 13 8 | 12 7
Pozostate kraje OECD 15| 14| 13| 13 7 71 10 6 7 5 8
Trzeci Swiat 42 | 42 | 39 | 33 | 46 | 42 | 31 | 32| 35| 34| 33| 36
Kraje srodziemnomorskie 7 12 8 9 8 11 8 11 7 5 7
AKP 10 9 8 7 6 6 4 4 6 6 6
OPEC 13| 10 | 14 8| 23 | 16 9 8| 12| 10 8 8
Ameryka Lacinska 9 8 7 6 6 6 5 7 5 6 7
ASEAN 3 3 2 2 3 4 4 5 5 8 8
Byle kraje gospodarki 7 7 7 9 8 8 9 8 8| 12| 15| 15
planowej

Zrédto: [Molle 2000, s. 127]
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Ponad potowa zewngtrznych obrotow gospodarczych UE dotyczy krajow uprzemystowionych. Handel unijny
z krajami Trzeciego Swiata stopniowo maleje — z 42% w 1960 r. do ok. 35% w 1995 r. W okresie 1960-1990
glownymi partnerami handlowymi Wspolnoty Europejskiej byly pozostate kraje Europy Zachodniej zrzeszone
w EFTA. Po 1990 r. wigkszo$¢ z tych krajow przystapita do UE, dlatego tez wartos¢ handlu z EFTA zdecydowa-
nie si¢ zmniejszyta. Podobnie byto w przypadku handlu z pozostatymi krajami OECD, z ktorych wigkszos¢ jest
cztonkami obecnej UE. Istotnym partnerem handlowym UE sa Stany Zjednoczone, skad trafia na rynek unijny
ok. 1/5 catkowitego importu zewngtrznego. Od roku 1960 wzrasta takze eksport unijny do USA —z 14% do 21%
w 1995 r. Najwazniejsza platforma wspotpracy gospodarczej pomigdzy tymi dwiema najwigkszymi potggami
gospodarczymi $wiata jest WTO, gdzie rozstrzygane sa takze spory ujawniajace si¢ w miarg intensyfikacji wza-
jemnych stosunkéw [Bokajto, Dziubka 2004, s. 585].

Handel z krajami rozwijajacymi si¢ zasadniczo nie przekracza 10% catkowitego handlu zewngtrznego UE.
Znaczny wzrost wymiany z krajami OPEC! w latach 70.—80. zwiazany byt gtéwnie ze wzrostem cen ropy. Pomi-
mo stosowanych jednostronnych preferencji ze strony Wspdlnoty w stosunku do krajow AKP, handel z nimi nie
przekracza 10%, w przeciwienstwie do krajow ASEAN?, z ktorymi oficjalng wspotprace UE rozpoczeta w roku
1980. Zaciesnienie stosunkow gospodarczych nastapito od 1994 r. po spotkaniu w Karlsruhe, kiedy to utworzo-
no obustronna grupa ekspercka (Eminent Persons Group), majaca na celu opracowanie kompleksowego planu
dziatan w sferach gospodarczej, politycznej, kulturalnej i bezpieczenstwa, a UE umiescita panstwa azjatyckie
na waznym miejscu w swojej strategii migdzynarodowej [Sporek 2008, s. 163; Bokajto, Dziubka 2004, s. 564].

Wspolpraca Wspolnoty z krajami srédziemnomorskimi opierata si¢ na indywidualnych umowach o stowa-
rzyszeniu. W 1972 1. podjeto probe stworzenia Ogolnej Polityki Srodziemnomorskiej majacej na celu utworze-
nie strefy wolnego handlu towarami przemystowymi dla catego regionu [Marszatek 2004, s. 127]. Inicjatywa
ta jednakze si¢ nie powiodia i dopiero w 1995 r. ponownie podjgto temat blizszej wspotpracy, podpisujac
Deklaracje barcelonska majaca na celu utworzenie Partnerstwa Sroédziemnomorskiego do 2010 r.

Kraje gospodarki planowej poczatkowo nie byly zainteresowane wspotpraca z Europa Zachodnia ze wzgle-
du na ograniczenia polityczne, jednak wraz z upadkiem systemu komunistycznego wyrazity — poprzez umowy
stowarzyszeniowe — cheé przystapienia do Wspodlnoty, a tym samym zadeklarowaty kierunek zmian gospo-
darczych, ktore mialty zamiar wprowadzi¢. W efekcie obroty z tymi krajami zwigkszyly si¢ wraz ze wzrostem
zaufania do transformujacych sig krajow.

Badania przeprowadzane w celu oszacowania efektow integracji europejskiej wykazaty, ze [Molle 2000,
s. 136-139]:

» w latach 1955-1969 (okres eliminacji wysokich taryf celnych) nastapit znaczacy wzrost obrotow handlo-
wych (wedtug niektérych badan nawet podwojenie) w poréwnaniu z sytuacja sprzed powstania UE,

* pierwsze rozszerzenie do UE-9 powigkszylo wolumen handlu UE z Wielka Brytania o 50%,

» efekt kreacji handlu w latach 60.—70. stanowit od 10 do 30% catkowitego importu towaréw do UE, a efekt
przesunigcia handlu od 2 do 15%. W przypadku rolnictwa stwierdzono wystapienie znacznego efektu prze-
suni¢cia handlu,

* wplyw powstania UE-6 na handel z Trzecim Swiatem roznit si¢ w zaleznoéci od analizowanych dobr beda-
cych przedmiotem wymiany. Szczegdlnie duze, pozytywne efekty kreacji handlu zaobserwowano w przypad-
ku maszyn, sprzgtu transportowego i paliw, negatywne za$ w przypadku zywnosci, produktow chemicznych
i innych towar6w przetworzonych,

* pierwsze rozszerzenie UE spowodowato znaczne efekty przesunigcia handlu (szczegolnie dla krajow roz-
winigtych spoza UE — 20%) 1 nieco nizsze — ok. 15% — dla krajow rozwijajacych sig,

* zakonczenie budowy wewngtrznego rynku oraz trzecie rozszerzenie UE miato znaczacy wpltyw na wzrost
handlu UE z EFTA, zwlaszcza w zakresie wymiany wewnatrzgaleziowe;j.

' OPEC (Organization of the Petroleum Exporting Countries) zrzesza 11 krajow bedacych najwigkszymi eksporterami
ropy naftowej: Iran, Irak, Kuwejt, Arabi¢ Saudyjska, Wenezuelg, Katar, Indonezjg, Libig, Zjednoczone Emiraty Arabskie,
Algierig, Nigerig. Kraje OPEC dostarczaja ok. 40% $wiatowego wydobycia i posiadaja wiecej niz 75% potwierdzonych
swiatowych zasobow ropy naftowej [Oziewicz 2006, s. 302].

2 Obecnie w sklad stowarzyszenia ASEAN (Association of South-East Asian Nations) wchodza: Filipiny, Indonezja,
Malezja, Singapur, Tajlandia, Brunei Darussalam, Wietnam, Laos, Myanmar (Birma) i Kambodza. Stanowia one region
liczacy ok. 500 mln ludno$ci rozmieszczonej na powierzchni 4,5 min km?.
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Generalnie badania wykazuja, iz efekt kreacji handlu przewyzszatl efekt przesunigcia handlu, a UE przy-
czynita sie do podniesienia efektywnosci alokacji czynnikow wytworczych na §wiecie [Molle 2000, s. 139].
Zewngetrzna polityka handlowa Unii wyznacza kierunek wptywu na gospodarke §wiatowa — stosowanie niskich
taryf celnych (w przypadku produktéw przemystowych) oddziatuje pozytywnie, a stosowanie protekcjonizmu
(w przypadku produktéw rolnych) — negatywnie na handel z krajami trzecimi. Integracja europejska przyczy-
nita si¢ do poprawy terms of trade i konkurencyjnos$ci krajow cztonkowskich na rynku migdzynarodowym.

6. Handel wewnatrz- i miedzygaleziowy

Handel wewnatrzgateziowy podlega intensyfikacji wraz z postepujaca integracja regionalng — przedsigbior-
stwa daza do specjalizacji i wzrostu skali produkcji i zbytu [Bossak, Bienkowski 2004, s. 54].

Jedno z najwcze$niejszych i najlepiej znanych badan na temat znaczenia handlu wewnatrzgaleziowego prze-
prowadzit Balassa o formacji EWG. Wykonat on wiele obserwacji, ktore uruchomity poszukiwanie alternatywne-
g0 wyjasnienia motywow wspotpracy migdzynarodowej poza réznicami i przewagami komparatywnymi. Balas-
sa zaobserwowal, ze kraje EWG zaczety wykazywac identyczno$¢ w strukturze eksportu [ World Trade..., s. 40].
Grubel (1967) potwierdza te spostrzezenia w przypadku EWG, ukazujac, ze eksport i import w ramach sektorow
wykazuja tendencje w kierunku raczej wyrownywania si¢ niz narodowej specjalizacji [World Trade..., s. 41].
Zauwazyt takze, ze wzrost handlu pomigdzy cztonkami EWG odnosit si¢ bardziej do handlu dobrami produk-
cyjnymi niz do handlu surowcami. Te obserwacje sa aktualne rowniez dzi$. Dla wielu krajow duza cze$¢ han-
dlu miedzynarodowego ma miejsce w ramach tego samego sektora. Tab. 4 prezentuje wskazniki Grubel-Lloyd,
ktore wskazuja na przewage handlu miedzy- lub wewnatrzgateziowego®. Ich wartosci oscyluja pomiedzy O a 1;
wartosci blizsze zeru oznaczaja handel migdzygaleziowy (znaczna rdznica warto§ciowa pomiedzy importem
a eksportem dobr danej kategorii), natomiast blizsze jednosci oznaczaja handel wewnatrzgateziowy (import
i eksport danych dobr sa podobnej wartosci) [World Trade..., s. 77].

Tab. 4. Wskazniki Grubel-Lloyd handlu UE-27, USA, Niemiec i Polski (2007 r.)

Dzial gospodarki UE-27 USA Niemcy | Polska
Art. zywnos$ciowe, napoje i art. tytoniowe 0,9009 0,9378 0,9237 0,8573
Surowce 0,6016 0,7163 0,7598 0,7847
Paliwa mineralne, smary i wyroby pokrewne 0,3187 0,2026 0,4341 0,4903
Wyroby chemiczne 0,7577 0,9844 0,8455 0,6471
Maszyny i pojazdy 0,8701 0,8318 0,7441 0,9852
Pozostate dobra przetworzone 0,8958 0,6094 0,9274 0,9864

Zrédto: Obliczenia wiasne na podstawie danych EUROSTAT

Z powyzszych danych wynika, iz jedynie paliwa mineralne i oleje sa wyraznie przedmiotem wymiany mig-
dzygatgziowej — zarowno w przypadku UE-27, jak 1 USA. Jest to glownie import, ktéry w UE-27 5-krotnie,
a w USA niemal 10-krotnie przewyzsza eksport w tych kategoriach. W Polsce i w Niemczech warto§¢ importu
paliw i olejow 4-krotnie przewyzsza eksport. Gtownymi branzami eksportowymi UE-27 sa maszyny i pojazdy
oraz wyroby chemiczne, przy czym wartosciowo eksport jest bardzo zblizony do importu tej grupy produktow.
W przypadku pozostatych kategorii wystepuje niewielka przewaga importu nad eksportem. W USA najbardziej
intensywna wymiana wewnatrzgaleziowa wystepuje w kategorii produktéw chemicznych i zywnosciowych.
Jedynie surowce sa w wigkszej czgsci eksportowane niz importowane. W Polsce gtéwnie pojazdy i maszyny
stanowia przedmiot handlu wewnatrzgaleziowego. Niewielka przewaga eksportu nad importem notowana jest
w grupie produktow zywnosciowych.

Wedlug bardziej szczegotowej klasyfikacji branzowej, przedstawionej w World Trade Report 2008 [World

3 Wskaznik Grubel/Lloyd = 1 — (|IX-M))/(X+M), gdzie X — warto$¢ eksportu, M — warto$é importu
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Trade Report 2008], w USA najwyzsze warto$ci wskaznika Grubel-Lloyd notowane sa w przypadku maszyn ob-
robki metalu 1 produktow zywno$ciowych, a najnizsze w przypadku nawozow przemystowych, obuwia i odziezy.
W Niemczech dla porownania najwyzsze wskazniki dotycza nawozow mineralnych i roslin olejowych.

Wyniki powyzszej analizy potwierdzaja, iz handel wewnatrzgateziowy w krajach UE-27 i USA wy-
stgpuje w przypadku dobr wysoko przetworzonych technologicznie, natomiast handel migdzygatgziowy
dotyczy gtownie surowcow i paliw. Mozna wywnioskowaé, ze Unia Europejska jako cato$¢ specjalizuje
si¢ w produkcji dobr wysoko zaawansowanych technologicznie (maszyny i przemyst motoryzacyjny). Jest
to strategiczny sektor UE, ktory podlega ciagtemu rozwojowi dzigki posiadaniu odpowiedniego zaplecza
kapitalowego i intelektualnego. W latach 1963—1983 gtowni konkurenci UE — USA 1 Japonia, przewyzszali
Unig poziomem specjalizacji w tym sektorze [Molle 2000, s. 129].

Wymiana wewnatrzgateziowa w ramach Wspolnoty, oprocz podobienstw w zakresie posiadanych zasobow
(ludzkich i kapitatowych), wynika takze z preferencji konsumentdéw, oczekujacych zrdéznicowanych dobr na
rynku. Fundusze unijne przyczynity si¢ do wyréwnania poziomu gospodarczego na obszarze Wspolnoty, co
spowodowato wzrost dochodow per capita. W efekcie zwigkszeniu ulegl popyt konsumpcyjny skierowany na
dobra wysokiej jakos$ci, redukujac zainteresowanie najtanszymi produktami [Owczarzak 2004, s. 113].

7. Unia Europejska na rynku Swiatowym

Sposrod najwigkszych ugrupowan integracyjnych na $wiecie Unia Europejska prowadzi najbardziej zintensy-
fikowany handel migdzy krajami cztonkowskimi (tab. 5).

Tab. 5. Obroty handlowe wybranych wspdlnot integracyjnych (rok 2007)

Ugrupowanie Handel wewnatrz Handel poza
ugrupowania ugrupowaniem
UE-27 68% 32%
NAFTA 51% 49%
ASEAN 25% 75%
MERCOSUR 14% 86%
Andean Community 8% 92%

Zrédto: [International Trade... 2008, s. 3]

Duzy udziat UE w produkcie §wiatowym brutto oznacza, iz Wspdlnota wywiera znaczacy wptyw na ko-
niunkturg $wiatowa. Obnizenie poziomu dziatalnosci w krajach unijnych ma oddzwigk w wynikach gospodar-
czych ich partneréw handlowych.

W latach 1950-1973 koniunktura $wiatowa byla w fazie najwyzszego wzrostu. Do najszybciej rozwijaja-
cych si¢ krajow nalezaty: Japonia (9% rocznie), Niemcy (6% rocznie), Francja (5% rocznie), Stany Zjedno-
czone (4% rocznie) oraz kraje Beneluksu [Bossak, Bienkowski 2004, s. 176]. W tab. 6 zestawiono dane na
temat ksztattowania si¢ udziatow najwigkszych poteg gospodarczych w §wiatowym PKB w latach 1971-2007.

Tab. 6. Udziat wybranych krajow w $§wiatowym PKB (w %) w latach 1971-2007

Bottom 1971 1977 1983 1986 1989 1992 1995 2001 2004 2007
of Form
USA 34,96 | 28,29 | 30,83 | 30,21 | 27,79 | 25,63 | 24,75 | 31,77 | 27,93 | 2541
Japonia 7,20 9,67 | 10,39 | 13,61 | 15,01 | 1535 | 17,69 | 1291 11,04 8,05
Chiny 3,09 2,42 2,00 2,02 1,75 1,70 2,45 4,18 4,63 6,04
Indie 2,08 1,68 1,89 1,68 1,50 1,00 1,20 1,51 1,68 2,15
EU 18,79 | 24,63 | 22,37 | 25,36 | 26,59 | 30,19 | 29,69 | 25,59 | 31,24 | 30,08

Zroédto: Opracowanie wlasne na podstawie danych World Bank Statistics (www.worldbank.org)
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W roku 1971 Stany Zjednoczone niemal dwukrotnie przewyzszaty Uni¢ Europejska pod wzgledem wielko-
$ci gospodarki. Zmienito si¢ to w latach 90. Wowczas UE skladata si¢ juz z 15 krajow i odznaczata si¢ duzym
zaawansowaniem proceséw integracyjnych (budowa jednolitego rynku wewngtrznego zostata zakonczona). Sta-
nowiac niemal 1/3 produktu calego §wiata, Unia stata si¢ przeciwwaga do USA, mogac skuteczniej dbac o swoje
interesy na arenie mi¢gdzynarodowe;j. Pojedyncze kraje cztonkowskie nie bytyby w stanie osiagna¢ podobnego
znaczenia jako partner gospodarczy, biorac pod uwage rozwoj pozostatych konkurentow: Japonii (w 1995 r.
stanowila niemal 18% $wiatowego dochodu), a takze Chin i Indii od lat 90. systematycznie zwigkszajacych swoj
udziat w gospodarce $wiatowej. Dla poréwnania najwigksze gospodarki UE — Niemcy, Francja i Wielka Brytania
stanowily w 2007r. odpowiednio 4,23%, 3,18%, 3,17% $wiatowego PKB [World Bank Statistics].

Jak wida¢ w tab. 7, UE jest najwigkszym $wiatowym eksporterem i importerem. W 2007 r. osiagngta
niemal 40-procentowy udziat w $§wiatowych obrotach i w zasadzie to przewodnictwo w handlu utrzymuje
si¢ od lat 60., czyli od poczatku budowania Wspoélnoty. Najwigkszymi eksporterami UE sa (2007 r.): Niem-
cy —9,7% swiatowego eksportu (bedace jednoczes$nie najwigkszym eksporterem swiatowym), Francja —4,1%
i Holandia — 4,0% [International Trade Statistics 2008, s. 10]. Chiny (8,9%) przescignetly Stany Zjednoczone
(8,5%) 1 Japonig (5,2%). W przypadku importu, swiatowym liderem sa Stany Zjednoczone (14,5%), a na-
stepnie Niemcy (7,6%) 1 Chiny (6,8%) [International Trade Statistics 2008, s. 11] W pierwszej dziesiatce
najwigkszych eksporterow i importerow $wiatowych jest sze$¢ krajow Unii Europejskiej: Niemcy, Francja,
Holandia, Wtochy, Wielka Brytania i Belgia.

Tab. 7. Udziat handlu UE, USA i Japonii w handlu §wiatowym w wybranych latach

1963 1973 1983 1993 2003 2007
Eksport towarowy jako procent §wiatowego eksportu
UE* 27,5 38,6 38,6 38,6 42,7 39,1
USA 14,9 12,3 11,2 12,6 9,8 8,5
Japonia 3,5 6,4 8,0 9,9 6,4 5,2
Import towarowy jako procent S$wiatowego importu
1963 1973 1983 1993 2003 2007
UE* 29,0 39,2 39,2 39,2 41,8 39,9
USA 11,4 12,3 14,3 15,9 16,9 14,5
Japonia 4,1 6,5 6,7 6,4 5,0 4,4

*EWG-6 w 1963, WE-9 w 1973, WE-10 w 1983, UE-12 w 1993, i UE-25 w 2003 i 2006
W latach 1973—1983 oraz 1993-2000 udziaty eksportu byly znaczace pod wplywem cen ropy.

Zrodto: [International Trade Statistics 2008, s. 10]

Pomimo dowodow na ciagly wzrost znaczenia UE w gospodarce $wiatowej, wskazniki konkurencyjnosci
przemawiaja bardziej na korzys$¢ jej najwigkszego konkurenta — USA (tab. 8). Gtéwnym problemem Wspo6l-
noty jest bezrobocie i pomimo duzego wzrostu produktywnosci, nadal w tej kwestii nie dordéwnuje ona Stanom
Zjednoczonym. Ma to swoj wyraz w warto$ci dochodu na mieszkanca. Gtéwnymi przyczynami tego stanu
rzeczy sa: w 1/3 mniejsza wydajnos¢ pracownikéw UE w stosunku do pracownikéw USA, w 1/3 nizsza liczba
godzin pracy i w 1/3 nizsze tempo wzrostu zatrudnienia [Mucha-Leszko 2005b, s. 153]. Sa to konsekwencje
prowadzonej przez kraje unijne polityki socjalne;.
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Tab. 8. Srednia roczna stopa wzrostu wybranych wskaznikow konkurencyjnosci (w %) w latach 1960-2003

Zatrudnienie | Produktywno$é PKB Ludnos$é¢ | PKB per
capita
EU15 0,5 2,5 2,9 0,4 2,5
USA 1,7 1,6 3.4 1,1 2,2
Reszta $wiata™ 2,0 2,1 4.2 1,8 2.3
Swiat* 1,9 1,8 3,7 1,7 2,0
Produktywnosé PKB per capita
(na 1 zatrudnionego)
1960-1990 1991-2003 1960-1990 1991-2003
EU15 2,5 1,4 2,9 1,6
USA 1,5 1,8 2,4 1,8
Reszta $wiata* 2,2 2,0 2.4 2,2
Chiny 6,1 6,6
Indie 3,9 3,9
Swiat* 1,9 1,6 2,1 1,8

*dane agreguja tylko te kraje, ktorych dane byty dostgpne w okresie 1960-2003
Zrédto: [Globalisation..., s. 56]

8. Handel a wzrost gospodarczy

Ostatnie badania empiryczne dowodza, ze pomimo problemow z doktadnym zmierzeniem otwartosci gospo-
darki i okresleniem zwiazku przyczynowego pomigdzy otwarto$cia a wzrostem gospodarczym, waga dowo-
dow z roznych zrodet jest duza i wskazuje, ze wzrost otwartosci gospodarczej ma pozytywne dlugotermino-
we korzysci [The LIME..., s. 166]. Sposrdd badan potwierdzajacych taka zalezno$¢ mozna wymienié [The
LIME..., s. 166-167]:

* Sachs i Werner (1995) — wzrost jest pozytywnie powiazany z otwarto$cia gospodarcza. Wyniki ich badan
obejmujace lata 1970-1989 dowodza, ze stopa rocznego wzrostu gospodarczego w ,.krajach otwartych”
byta o petne 2 p.p. ponad stopg wzrostu w ,.krajach zamknigtych”;

* Barro i1 Sala-i-Martin (1997) — ,.kraje otwarte” gospodarczo maja wigksza mozliwos$¢ absorpcji zaawan-
sowanych technologii, generowanych w krajach wiodacych, takze poprzez wymiang pomystow i rozprze-
strzenianie technologii poprzez inwestycje;

* Frankel i Romer (1999) — stosujac zmienne geograficzne jako instrumenty otwartosci handlu, oszacowali, ze
wzrost handlu o 1 p.p. w stosunku do PKB powoduje prawie 2 p.p. wzrostu poziomu dochodow per capita;

* Nicoletti et al. (2003) — sugerowal, ze zmniejszenie barier przeptywu BIZ do poziomu Wielkiej Brytanii
mogloby zwigkszy¢ naplyw inwestycji do wszystkich krajow OECD o 20%. Wzglednie restrykcyjne kraje
moglyby zwigkszy¢ swoje naptywy BIZ o 60-80%;

» Wacziarg i Welch (2003) — badanie na grupie panstw w okresie 1950—1998 wykazato, ze w ,,fazie liberal-
nej” wzrost gospodarczy wynosit §rednio 1,5% wigcej niz w ,,fazie protekcyjnej”;

* OECD (2005) — obnizenie w UE-15 barier dla BIZ do tzw. best practice levels moze podnie$¢ PKB per
capita o 0,5%.

Przeprowadzone badania nie odpowiadaja jednak na pytanie, co jest przyczyna, a co skutkiem: czy to
handel powoduje wzrost gospodarczy, czy tez wzrost gospodarczy przyczynia si¢ do zwigkszenia handlu.
Wyniki badan Frankela i Romera (1999) wskazuja, ze to zwigkszenie wielkosci handlu powoduje wzrost
gospodarczy*. Niewatpliwie istnieje takze korelacja pomiedzy polityka handlowa kraju a wzrostem gospodar-

* International Trade Report 2008, poz. cyt., s. 71.
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czym, cho¢ jest niezwykle trudno w sposob mierzalny ten zwiazek udowodni¢. Problemy jakie si¢ pojawia-
ly w badaniach tego tematu, to migdzy innymi niewystarczajace dane o barierach handlowych sprzed roku
1985, r6znorodnos¢ przyjmowanych restrykeji handlowych utrudnia systematyczny pomiar tych wskaznikow
polityki handlowe;j. Ponadto niezwykle trudno jest wydzieli¢ tylko wptyw polityki handlowej od wptywu in-
nych polityk wdrazanych rownocze$nie, a oddziatujacych takze na wzrost gospodarczy. Pojawity si¢ jednakze
publikacje dowodzace, iz otwarto$¢ gospodarcza kraju powoduje wzrost gospodarczy (Sachs i Warner 1995,
Sala-i-Martin 1997, Fernandez 2001, Wacziarg i Welch 2003)°.

przyrost handlu w % (EU)
wzrost PKB w % (Euro)

——przyrost handlu EU w % —@—wzrost PKB strefy euro (rocznie %)

Rys. 4. Zmiana PKB a zmiana wolumenu handlu w latach 1971-2007
Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie danych World Bank i OECD

Rys. 4 zestawia krzywe handlu i wzrostu gospodarczego. Handel charakteryzuje sig¢ znacznie wyzsza dy-
namika od wzrostu PKB, stad tez zastosowano odrgbne skale (lewa strona dotyczy zmian handlu, a prawa
— zmian wzrostu). Patrzac na ksztattowanie si¢ krzywych handlu i wzrostu gospodarczego, mozna zaobserwo-
wac wyrazna korelacje, przy czym niekiedy zmiana handlu wyprzedza zmiang wzrostu w tym samym kierun-
ku (lata 2001-2004), a czasem przeciwnie (lata 1975-1980, 1984-1985). Wynika to niewatpliwe stad, iz na
wzrost gospodarczy wplywa wiele czynnikow, niekoniecznie zaleznych od wewnetrznego stanu gospodarki,
takich jak kryzysy naftowe, walutowe czy gospodarcze w innych krajach, bedacych waznymi partnerami han-
dlowymi. Handel natomiast jest bardzo zalezny od koniunktury gospodarcze;j.

Whioski — podsumowanie

Integracja regionalna wywiera istotny pozytywny wptyw na handel krajow cztonkowskich ugrupowania.
Pierwszym z efektow integracji jest ukierunkowanie si¢ na wspolprace z krajami unijnymi, gdyz ujednolicone
regulacje prawne i brak barier handlowych przyczyniaja si¢ do zmniejszenia kosztow transakcyjnych, a do-
datkowo wprowadzenie wspolnej waluty ujednolica ceny i poprawia przejrzystos¢ rynku. Tym samym handel
wewngtrzny bazuje na wysokim stopniu postrzeganego bezpieczenstwa ekonomicznego i zaufania do partneréw
handlowych. Kraje cztonkowskie same staraja si¢ o zapewnienie stabilnego otoczenia (np. poprzez warunki kon-
wergencji dotyczace wysokosci dtugu publicznego, inflacji i stop procentowych), redukuja tym samym ryzyko
wystapienia niespodziewanych zdarzen u partnera gospodarczego. Dziatanie pod szyldem Unii Europejskiej po-
zwala na osiaganie lepszych wynikéw negocjacyjnych i daje mozliwos¢ ksztattowania otoczenia migdzynarodo-
wego. Rozszerzenie Unii o kraje Europy Srodkowo-Wschodniej powigkszyto wspolny rynek oraz pozwolito na
wykorzystanie przewag kosztowych (szczegolnie w zakresie zasobow ludzkich) tych krajow, oferujac w zamian
doplyw brakujacego tam kapitatu. Blisko§¢ geograficzna sprzyja utrzymywaniu $cistej wspotpracy. Poniewaz
handel jest bardzo wrazliwy na zmiany koniunkturalne, pewnym ryzykiem obciazona jest dalsza integracja
walutowa, ze wzgledu na mozliwos¢ wystapienia szokow asymetrycznych w krajach cztonkowskich [szerzej:

5 International Trade Report 2008, poz. cyt. s. 71-72.
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Milleville 2008]. Dlatego zalecana jest glgbsza integracja obejmujaca polityke budzetowa i unig politycz-
na. Docelowa struktura Unii — jako jednego kraju — jest raczej perspektywa dlugookresowa, gdyz wciaz
(szczegoblnie w czasach kryzysowych) interesy narodowe przedktadane sa nad wspoélnotowe. Bez watpienia
jednak przemiany powinny zmierza¢ w takim kierunku, aby wszelkie zagrozenia wynikajace z wystepujace;j
w ramach Unii Europejskiej roznorodnosci mogly zosta¢ wyeliminowane.
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